
	
	

	
	
	

	
	
	

	

	
		
		
			
								
				
					+7 (812) 336-43-15
8 (800) 555-00-19


					
						 Задайте вопрос
						 Закажите звонок
					

				

			

			
				
	
		
	
	

				
  


  



					

				

			

		

		
			
				Закрыть
				+
			

			
	
  Обучение
	
  Расписание
 
	
  Кинозал мебельщика
 
	
  Обучение для руководителей
	
  VIP Семинар выездной 
 
	
  SKILLTIME. Постановка навыков управления руководителя мебельной компании
 
	
  Школа Руководителя
 
	
  Спецкурс — 12 недель
 
	
  Онлайн-курс по мерчандайзингу
 
	
  Онлайн-курс по разработке Стандартов продаж
 
	
  Онлайн-курс для компаний, делающих мебель на заказ
 
	
  Онлайн-курс по найму персонала
 
	
  Онлайн-курс по управлению персоналом
 


 
	
  Обучение для продавцов и менеджеров
	
  Онлайн-курс для продавцов «Ас мебельных продаж»
 
	
  Онлайн-курс для продавцов «Ас мебельных продаж» — 2-я ступень
 
	
  МАСТЕР ДИСТАНЦИОННЫХ ПРОДАЖ
 
	
  Электронные курсы
 
	
  Онлайн-тренинг «Ас оптовых продаж»
 


 
	
  Внутрикорпоративное обучение
 
	
  Тренинги и семинары
 


 
	
  Бери и внедряй
	
  Методики и материалы - РОЗНИЦА
	
  Управленческий комплект «Моя новая мебельная жизнь-РОЗНИЦА»
 
	
  Пакет документов по организации, управлению и контролю
 
	
  Методика по работе с клиентом
 
	
  Система из 26 тренингов по техникам продаж
 
	
  Стандарт продаж №1- Корпусная мебель
 
	
  Стандарт продаж №2 - Мягкая мебель
 
	
  Стандарт продаж №3 - Кухни и мебель на заказ
 
	
  Готовые СОТ для розницы
 
	
  78 полезных материалов по управлению продажами в рознице
 
	
  18 видеотренингов для продавцов
 


 
	
  Методики и материалы - ОПТ
	
  Управленческий комплект «Моя новая мебельная жизнь - ОПТ»
 
	
  Готовые СОТ для опта
 
	
  Методика по идеальной структуре отдела оптовых продаж
 
	
  Методика «Как организовать отдел активных продаж. 7 инструментов»
 
	
  18 полезных материалов по управлению продажами в опте
 


 
	
  Методики и материалы - ОПТ и РОЗНИЦА
	
  Методика по идеальной структуре
 
	
  Готовые СОТ для оптово-розничной компании
 


 
	
  Видеоматериалы
	
  Видео «Внедрение стандартов продаж
 
	
  Видео «Как разработать систему оплаты труда, которая увеличивает продажи»
 
	
  Видеокурс «Как работать с возражениями при продаже мебели»
 
	
  Видео «Что надо знать о мерчандайзинге, чтобы продавать больше»
 
	
  Видеокурс «Антикризисная программа на примерах успешных внедрений ваших коллег»
 


 
	
  Программные продукты
	
  CRM для розницы
 
	
  Программа аттестации и оценки персонала
 
	
  Программа QlikView
 


 


 
	
  Сделаем за вас
	
  Проект по адаптации к Новой Мебельной Реальности
 
	
  Экспресс-мерчандайзинг
 
	
  Разработка POS-материалов
 
	
  Продвижение в соцсетях
 
	
  Разработка коллекции мебели
 
	
  Интернет-продвижение
 
	
  Консультация с Александровым С.А.
 
	
  Экспертная оценка системы розничных продаж и мерчандайзинга
 
	
  Организация домашних выставок и конференций для партнеров
 
	
  Разработка Корпоративной книги сценариев продаж
 
	
  Написание коммерческого предложения
 
	
  Разработка должностных инструкций
 
	
  Аудит отдела оптовых продаж
 
	
  Создание отдела продаж «под ключ» 
 
	
  Разработка сценария исходящего звонка
 
	
  Разработка сценария входящего звонка
 
	
  Разработка СОТ
 
	
  Ответы на типовые возражения клиентов для менеджера ОП
 
	
  Администрирование call-центра
 


 
	
  Книги
	
  Книги Александрова С. А. в электронном виде!
 
	
  «18 этапов создания продающей мебельной экспозиции» - new
 
	
  «Секреты продаж на рынке мебели. Как за 5 шагов выстроить продажи в опте и в рознице»
 
	
  «18 главных вопросов, которые волнуют мебельный бизнес последние 10 лет»
 
	
  «Подготовка звёзд продаж на потоке. Просто об обучении продажам мебели»
 
	
  «Инструкция, как стать Асом мебельных продаж»
 


 
	
  Блог эксперта
	
  Статьи по обучению руководителей
 
	
  Статьи по обучению продавцов
 
	
  Техники продаж мебели
 
	
  Управление мебельным бизнесом
 
	
  Мерчандайзинг
 
	
  Интернет-продажи мебели
 
	
  Результаты и кейсы мебельных компаний
 


 
	
  Новости
 
	
  О нас
	
  Контакты
 
	
  Команда
 
	
  Отзывы
 
	
  О ММКЦ
 


 



			Бесплатно
		

	
	
					

	


	


	
	
		
								Бери и внедряй 
	PDF «Основы интернет-продвижения для мебельных компаний»



									PDF «Основы интернет-продвижения для мебельных компаний»

	
	
    
        


    
     		
     			Получите список рекомендаций, как исправить или не допускать ошибки мебельным компаниям, которые пытаются продвигать свои товары в интернете

Скачайте бесплатно PDF «Основы интернет-продвижения для мебельных компаний. Ошибки, советы, рекомендации, кейсы»


 


Заполните форму - и PDF тут же отправится на указанную Вами почту:


	
    
		
 Прочитал и согласен на обработку персональных данных в соответствии с политикой конфиденциальности
		

 
	




	  


 

Александров Сергей Александрович, 


 основатель ММКЦ и Клуба Знаний Мебельного Бизнеса, автор 5 книг для мебельной отрасли по продажам, управлению, мерчандайзингу:



	 «Рад приветствовать!



	 Мы подготовили для Вас PDF «Основы интернет-продвижения для мебельных компаний. Ошибки, советы, рекомендации, кейсы».



 В PDF собраны материалы о том, как продвигаться мебельным компаниям с помощью интернет-инструментов.



	 Вам доводилось попадаться на удочку завышенных ожиданий? Такую, например, как «лёгкая добыча клиентов в интернете» или «увеличение продаж на автомате»?



	 Мы думали с появлением интернета жизнь станет легче, а она усложнилась. Чтобы не потратить деньги впустую на интернет-продвижение, необходимо постоянно учиться



	 Не обязательно Руководителю становиться специалистом в области контекстной рекламы, программирования или веб-дизайна. И не нужно тратить десятки часов на изучение технических возможностей социальных сетей, рассылочных сервисов, мессенджеров. Но знать функции каждого доступного инструмента мы обязаны, чтобы понимать, какие ресурсы и в каком количестве понадобятся.



 Собранный материал в этой брошюре содержит набор распространённых ошибок мебельных компаний, которые пытаются продвигать свои товары в интернете. Вы также получите список рекомендаций, как исправить или не допускать подобные огрехи.



	 Для составления этой брошюры мы обратились к нашим партнерам в интернет-маркетинговые агентства «Текстерра» и «Ферма Контента», которые помогли провести исследования, сформировать кейсы и рекомендации для Вас.



	 Стоит внимательно ознакомиться с материалами брошюры, чтобы узнать:


	Маркетинговые фишки, которые увеличивают конверсию официального сайта мебельных компаний
	Ряд ошибок, которые повторяются при аудитах сайтов мебельщиков и варианты их исправлений
	6 глобальных ошибок при продвижении в социальных сетях
	Исследования на тему, какую соцсеть выбрать для продвижения мебельного магазина
	Причину разных результатов (положительный и отрицательный) 2-х кейсов с одинаковыми настройками контекстной рекламы на одностраничный сайт
	Узнаете формулу успешной цепочки продаж



	 Рекомендую изучить брошюру и взять на заметку рекомендации из неё».



	  


Скачайте бесплатно PDF «Основы интернет-продвижения для мебельных компаний. Ошибки, советы, рекомендации, кейсы»

Заполните форму - и PDF тут же отправится на указанную Вами почту:


	
    
		
 Прочитал и согласен на обработку персональных данных в соответствии с политикой конфиденциальности
		

 
	




	  


А хотите узнать, как сейчас привлекают покупателей в мебельные магазины?


	 Мы попросили поделиться опытом своих Клиентов и организуем для этого 3-ю Международную Мебельную Онлайн-Конференцию.



Посмотреть Программу, варианты участия и зарегистрироваться для участия в Конференции Вы можете, нажав на зелёную кнопку. 


 



	Остались вопросы?

	
		 Позвоните:
	

	
		 +7 (812) 336-43-15
	

	
 8 (800) 555-00-19 (бесплатно по России)
	

	
		  
	

	Больших Вам мебельных интернет-продаж!



 
     		
     		
     		
            
            	                            

           
        
       
        
                     

          
         	         		

         		
         		
         			

         		

         		
         	         	  Заказать
         	
             


    




 Вам также могут подойти наши консалтинговые услуги:

  

  
            
     
      
     	  
      

     	
     	Разработка POS-материалов     
     
      
     	  
      

     	
     	СПЕЦПРЕДЛОЖЕНИЕ  на услуги предметной съемки мебели для клиентов ММКЦ     
     
      
     	  
      

     	
     	Разработка планограммы магазина по принципам мерчандайзинга     
     
      
     	  
      

     	
     	Ведение, оформление и продвижение аккаунта вашей компании в соцсетях ВКонтакте, instagram и facebook     
     
      
     	  
      

     	
     	Конференция для партнёров     
     
      
     	  
      

     	
     	Личная встреча с Александровым С.А.     
     
      
     	  
      

     	
     	Экспресс-мерчандайзинг     
     
      
     	  
      

     	
     	Разработка коллекции мебели     
     
      
     	  
      

     	
     	Аудит отдела продаж     
	
 





	
	

	
	
	
		
			Решения для вашего бизнеса

			
			
				
										
											
											Бери и внедряй
										

											Методика по работе с клиентом для увеличения продаж мебели
	Готовые системы оплаты труда для оптовой мебельной компании
	Методика «Как организовать отдел активных продаж. 7 инструментов»

все решения
										

									

										
											
											Индивидуальные решения
										

											Разработка системы оплаты труда (СОТ)
	Администрирование call-центра
	Разработка сценария приема входящего звонка
	Разработка сценария исходящего холодного звонка
	Написание коммерческого предложения

все решения
										

									

			

		

	


	
		
	

	
		
			Книги для повышения эффективности

			
		
			
										
										

										Книга по мебельному мерчандайзингу «18 этапов создания продающей экспозиции» 

										Заказать
									

										
										

										Настольная книга руководителя «Секреты продаж на рынке мебели. Как за 5 шагов выстроить программу в опте и в рознице»

										Заказать
									

										
										

										Ответы на проблемы мебельных компаний «18 главных вопросов, которые волнуют мебельный бизнес последние 10 лет»

										Заказать
									

										
										

										 Книга по обучению продавцов мебели «Подготовка звёзд продаж на потоке. Просто об обучении продажам мебели»

										Заказать
									

										
										

										Профессиональное пособие по техникам продаж мебели «Инструкция, как стать звездой продаж мебели»

										Заказать бесплатно
									


			

		

	


	





    

    
        

        
        
			
                
                    

                    
                        Задайте вопрос эксперту

                        Напишите вопрос - Вам ответит главный эксперт ММКЦ Сергей Александрович Александров
                        

                    

                

                
                    
                        
                            
                            *
                            Пример: Иван иванов

                        

                        
                            
                            *
                            Пример: +7 (912) 345 67 89

                        

                    

                    
                        
                            
                            *
                            Пример: ivanov@gmail.com

                        

                        
                            
                            *
                        

                    

					
                        
                        
                        
                    


                    
                        *- обязательно к заполнению

                        прочитал(-ла) и согласен на обработку персональных данных в соответствии с политикой конфиденциальности.
                        

                    

                

                ответьте мне
            

            
                
                Спасибо! Наш менеджер скоро свяжется с Вами.
                ×
            

        

    

    



   
    
        
            Закажите бесплатный звонок
        

        
            Оставьте свой номер телефона, и мы Вам перезвоним! Звонок осуществляется в рабочие дни с 9:30 до 18:30

			
                
                    
                    *
                    Пример: Иван иванов

                

                
                    
                    *
                    Пример: +7 (912) 345 67 89

                


					

                    
                        
                        
						*
                        
                    

                
                *- обязательно к заполнению

                
				
            

            При нажатии на кнопку вы соглашаетесь на обработку персональных данных в соответствии с политикой конфиденциальности.
            

        

        +

    

    
        
            
            Задать вопрос
        

        
            Напишите вопрос или предложение - менеджер ответит или перезвонит Вам в течение ближайшего рабочего дня после получения письма

            
                
                    
                        
                            
                            *
                            Пример: Иван иванов

                        

                        
                            
                            *
                            Пример: ivanov@gmail.com

                        

                    

                    
                        
                            
                                
                                *
                                Пример: +7 (912) 345 67 89

                            

                            
                        

                        
                            
                            *
                        


                    


					

                    
                        
                        
						*
                        
                    


                    
                        *- обязательно к заполнению

                        
                            При нажатии на кнопку вы соглашаетесь на обработку персональных данных в соответствии с политикой конфиденциальности.
                        

                    


                

				
                
            

        

        +

    



    
        
        Спасибо!
Наш менеджер скоро ответит Вам.
    

    
        
        Спасибо! Наш менеджер скоро свяжется с Вами.
    

    
        
                         	Обучение
	Бери и внедряй
	Сделаем за вас
	Книги
	Блог эксперта
	Новости
	О нас
	Новичкам

        

        
            
  


  



            
                
                    +7 (812) 336-43-15
8 (800) 555-00-19
                

                
                    
                        
                        Задайте вопрос
                    
                    
                        
                        Закажите звонок
                    
                

            

        

    

    
        
            2024, ММКЦМеждународный Мебельный Консалтинговый Центр        

    

    
        При приобретении продуктов ММКЦ, Вы подтверждаете факт ознакомления и безоговорочного согласия с условиями договора на реализацию продукта и политики конфиденциальности.
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